KOGLUK

08 ve I5 Haziran 2026

(Toplam 18 saat)

Son Kayit:

Narin¢g Ataman, MA, MCC

Sureg;

06 Haziran Cumartesi:
Tanisma & Hedefler

18:00 - 20:00

08 ve 15 Haziran Pazartesi

2 gunluk Calistay
13:00 - 19:00

30 Haziran Sali:
Takip Calistayi
13:00-17:00

Program Zoom

fﬂCANLl Uzerinden online olarak
Z200Mm gerceklesecektir.

denge A \V\gerkezi

NCE SATIS

KOCLUK, dunyanin her yerinde
yoneticilerin, liderlerin ve 6grenmeye acik
kurumlarin yararlandigi etkili bir sistemdir.

Programin Amaci

Bu program, koglugu meslek olarak secen ya da segmeye
hazirlanan katilimcilara, profesyonel kog olarak kendi gtc¢lu
yonlerini fark ettirerek, bu yonlerini etkin olarak
kullanmalarini, donanimlarini hizmete acmalarini ve
musteri portfoyu gelistirmelerini desteklemek amaciyla
tasarlanmistir.

18 saatlik program, katilimcilara, Profesyonel Ko¢ olarak
bireysel ideal calisma plani yaparak hayata gecirmelerini
saglar. Bireysel ve kurumsal ideal musterilerini nerede/nasil
bulacaklarini ve nasil satis yapacaklarinin ydntemlerini
kesfetmelerine ve uzun soluklu calismalar tasarlamalarina
alan acgar.

Katilim Kosullari;

Program tum ekollerden temel kogluk egitimini
tamamlamis koglar ve kocluk programi strecinde olanlar
ile koglugu meslek edinmek isteyenlere aciktir.

Yontem;

Yontem olarak, teori, pratikler, interaktif beyin firtinasi,
farkindalik yaratacak i¢sel kesifler ve deneyim kazandiracak
uygulamalar icerir.

iki ginlUk programi takiben, yaklasik 3 hafta sonra
gerceklestirilecek ve tekniklerin i¢sellestirilmesini
saglayacak yarim gunluk (4 saat) Takip Calismasi ile
tamamlanir.

Bizi ve programimizi daha yakindan tanimak {izere iletisime
gecmenizden memnuniyet duyariz.
0 (312) 468 2542 dm@dengemerkezi.com
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Program Kazanimlari

Onsekiz saatlik egitimin sonunda katilimcilar;

* Profesyonel ko¢ olarak kendi cazip niteliklerine odaklanacak,

e Guclu yonlerini satista nasil kullanacaklarini ve kredo’larini bulacak,

e Koclugu meslek olarak yapmak Uzere calisma plani ve stratejilerini kesfedecek,

e isini olustururken zamani ve mevcut baglantilarini nasil kullanacaklarini
ogrenecek,

e Sektdre girerken ihtiyac duyacaklari 6zguveni kazanacak,

e Bireysel ve kurumsal satis gorusmelerini kolaylikla nasil yapacaklarinin yollarini
kesfedeceklerdir.

Katilimcilar hangi sorulara yanit bulur?
e Kocluk hizmetimi halka arz etmek Uzere nasil hazirlanirim?
e Gercek bir musteri portfoyu nasil olustururum, olani nasil gelistiririm?
e Kariyerimle birlikte kendimi gelistirmenin yollari nelerdir?
* Koclugu kariyer olarak secerken, nasil guvenli bir gecis saglarim?
 istedigim musteri profiline nasil ulasirm?
e Hizmetime ihtiyaci olan birey ve kurumlari nasil ikna ederim?

Program icerigi

* ihtiyaclar e 90 Gunluk Calisma Plani

 ideal Hayatiniz; ideal isiniz e Zamanin Lideri

 ideal Musteri e Tolerans

e Nis Alanlar e Satin Alma Durtusu

e Cazip Yeteneklerim * Referans Olusturma

e Kredo e Musteri Modelleri ve Dil Kaliplari
e Sektoru Kesfedelim e Satis Goérusmesi Oyunu

e Musteri Bulma Oyunu e Engelleri Asma

denge/\/\erkezi 0 (312) 468 2542 dm@dengemerkezi.com
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Onceki Katilimcilar Neler Soyledi?

e Genis ve uzun saatlere yayilabilecek bir konuyu boylesine 6zet halde cgrenebilmek benim
icin cok faydali oldu. Hizli, yiksek konsantrasyon isteyen, cok verimli bir egitim. Ogrenme
ve anlama bicimime cok uydu.

e Koclugu meslek olarak dusunenler icin zengin icerigiyle cok dnemli bir egitim. Temel
kocluk egitimine ek bir modul olarak eklenmeli. Bana ¢cok deger katti cunku aldigimiz
egitimleri icsellestirdik. Fark etmedigimiz potansiyellerimizin farkina vardik,
motivasyonumuzu yukseltti, farkinda olmadan hedeflere dogru eyleme gectik.

* Kocluk konusunda daha neler yapabilirim'in cevabini buldum ve hayatima kattim.
Kendimi hep geriye cekmis oldugum konularda farkindaligim olustu, daha girisken
olmaya basladim ve kendime koydugum engelleri kaldirmaya basladim.

e Buegitime katilarak koclugun satisi ile ilgili dnyargilarimdan kurtuldum. Artik kendimi bir
koc olarak tanitmakta ve koclugu pazarlama konusunda daha rahat hissediyorum.

e Heralan icin dusunulebilecek, ama o6zellikle kocluk meslegini secenler icin, temel
egitimlerini tamamladiktan sonra, is modellerini nasil gerceklestireceklerini arayanlar icin
cok yararli bir egitim. Kendi olumlu yonlerini ortaya koyabilmek, bir ko¢ olarak tanitimimi
yvapabilmek bircogumuzun karsilastigr zorluklar. Bu egitim adim atmama vesile oldu.

e Koclukisini satmak hep zorlugunu hissettigim bir konuydu. Bu egitim, bu konuda hap gibi
pratik bilgiler iceriyor. Kendimin farkina varmak, sahip oldugum bilgi, beceri ve
yeteneklerimin disaridan nasil goraldagunun farkina vardim. Bu beni ¢cok mutlu etti.

e Koclukta Satis Teknikleri egitimi konuyu sistematik bir yaklasimla ele aldigindan,
ilerleyecegim yol netlik kazand.. ic engellerimle ylzlestim, motivasyon kazanmama
yardimeci oldu.

e Farkindalik arttirici bu egitim, kocluk alaninda yapacaklarimi bir sistematige oturtmami
ve kararlarimi uygulamami sagladi. Beynimde yeni bir kapi acti. Zamani iyi kullanmak
adina hap sekline getirilmis egitimde, kendi icimize dondugumuz anlardaki hiz oldukca
zorlayiciyd|.

e Farkindalik arttirici, klasik satis egitimlerinden oldukca farkli bir egitim. Herkesin kendi
guclu yanlarina bagli olarak 6zgun olmasini saglayacak bir bakis agisi sunuyor.

e Dogru bir planla, satis konusunda yapabileceklerimi kesfettim. Kendimi tanimaya,
potansiyelimi gormeye, ne istedigime ve istedigimi nasil gerceklestirecegime odaklandim.

dengmrkezi 0 (312) 468 2542 dm@dengemerkezi.com
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